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Величины технических поправок рас-
считываются для каждого товара по фор-
муле Берима [1, c. 90]: 

 
( )1 0 1 0Ц Ц М М= , 

 
где 0Ц , 0М  – соответственно цена и тех-
нический параметр по конкурентному ма-
териалу; 1Ц , 1М  – цена и технические ха-
рактеристики продукции, принятой за базу 
расчета (то есть собственного изготовле-
ния). 

Превышение или снижение показателя 
по сравнению с сопоставляемым аналогом 
отражается в виде скидки или прибавки к 
цене конкурента. 

После проведенного приведения цены 
по обозначенным параметрам получают 
окончательные приведенные цены конку-
рентов, на основе которых на втором этапе 
осуществляется расчет цены для конкрет-
ных условий сделки с учетом объема, сро-
ков и формы платежа, качественных ха-
рактеристик товара и т.п. 

На стадии анализа заказа на новые тка-
ни, когда требуется сделать укрупненный 

расчет цены предложения, вполне допус-
тимо использовать конкурентный метод 
расчета цены, при этом в качестве конку-
рентного материала следует выбирать за-
меняемый артикул ткани. В этом случае 
при приведении цены следует учитывать 
только изменяемые параметры ткани, ко-
торые оказывают влияние на содержание 
сырья в ткани, а именно линейную плот-
ность пряжи,  поверхностную плотность 
ткани, ширину ткани.  

Пример. Поступил заказ на хлопчато-
бумажную ткань, имеющую следующие 
параметры: саржа 3/1, 165 см, 280х200 
(10см), 50 текс х 50 текс, поверхностную 
плотность 260 г/кв.м. 

Заменяемая хлопчатобумажная ткань 
арт. 38 поставлялась предприятием на экс-
порт по цене 1,20 дол. США и имела пара-
метры: саржа 3/1, 101,7 см, 413х230 (10см), 
36 текс х 36 текс, поверхностную плот-
ность 257 г/кв.м. Таким образом, эта ткань 
может считаться конкурентным материа-
лом. 

Рассчитаем цену на новую ткань путем 
приведения технических характеристик кон-
курентного материала к условиям заказа: 

 
( )1 0 1 0Ц Ц М М=  = 1,20 (260/257) (165/101,7) (20/27,8) = 1,42 дол. США за пог. м. 

 
При расчете цены учитывались именно 

те технические характеристики, которые в 
первую очередь влияют на расход и стои-
мость пряжи, используемой при изготов-
лении ткани. Это – поверхностная плот-
ность, ширина ткани и номера пряжи. В 
итоге   получили,   что   новая   ткань  с 
указанными параметрами должна стоить 
1,42 дол. США. 

Сравнивая полученные значения цены с 
уровнем мировых цен на ткани-аналоги 
фирм конкурентов, можно принять реше-
ние о целесообразности или нецелесооб-
разности принятия заказа к исполнению. В 
случае положительного решения заключа-
ется договор на поставку пробной партии 
ткани; после исполнения договора цены 
уточняются на основе затратного метода. 

 
 
 

В Ы В О Д Ы 
 
Предложена методика анализа заказа 

текстильного предприятия на этапе расче-
та цены ткани, позволяющая проводить 
укрупненный расчет цены на новую ткань 
на основе конкурентного метода ценообра-
зования. Методика позволяет принимать 
решение о принятии или отклонении по-
ступившего заказа на стадии его оформле-
ния. 
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